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Finanzen

Die Bodenseeregion ist ein attraktiver, leistungsstarker Wirtschaftsstandort. Hohe technologische Kompetenz und Innovationskraft
zeichnet diese Region aus. Um dieses Potenzial entsprechend erfolgreich nutzen zu kénnen, ist es notwendig, grenziberschreitend
zu agieren. Wollen die mittelsténdischen Unternehmen ihre lokalen Standorte absichern, missen sie den Schritt ins Ausland wagen,

d.h. nicht nur innerhalb des Dreildndereckes, sondern auch dartiber hinaus.

Dass ein solcher Schritt nicht immer einfach ist, weiB Frau Rimmele-Konzelmann, CEO von kPLANING PROJECTS aus Meersburg zu
berichten. Seit mehr als zehn Jahren begleitet sie mit ihrem internationalen Management erfolgreich kleine und mittlere Betriebe
auf dem Weg in die Internationalisierung. Fiir deutsche, schweizerische und 6sterreichische Unternehmen sucht und findet sie
Marktchancen rund um den Globus. In den prosperierenden Markten gibt es zuhauf erfolgversprechende Nischen. Man muss sie nur
zu nutzen wissen. Dazu ist es notwendig, die kulturellen und wirtschaftlichen Gepflogenheiten der jeweiligen Markte zu kennen.

Das ist auch eine der besonderen Starken von kPLANING PROJECTS.

Fur die mittelstdndischen Unternehmen geniigt es nicht, nur einen Partner zu haben, der sie auf den Markten - wie Dubai, den
Vereinigten Arabische Emiraten, Indien oder Vietnam begleitet. Dazu mussen zuerst Hausaufgaben gemacht werden. ,Viele
Unternehmen haben versucht, im Alleingang auf auslédndischen Méarkten FuB zu fassen und sind klaglich gescheitert®, kann Ursula
Rimmele-Konzelmann aus ihren Erfahrungen berichten. Es soll ja nicht bei einem einmaligen Auftritt bleiben, sondern ein

nachhaltiger Erfolg eingefahren werden, darin sieht sie ihre Aufgabe.

»Wir verstehen uns als neutraler Partner der KMU’s, der ganz individuell auf die Firmen eingeht und maBgeschneiderte
Dienstleistungen anbietet", gibt Unternehmensentwicklerin Ursula Rimmele-Konzelmann zu verstehen. Zusammen mit Ihren
Uiberregionalen Partnerbiiros, u.a. mit dem im benachbarten Vorarlberg anséssigen Partnerbiiro gétze consulting aus Dornbirn

( http://www.goetze-consulting.at ), werden die Strukturen der jeweiligen Firmen hinterfragt und entsprechende Strategien
erarbeitet. Oft erweisen sich solche neutralen Betrachtungen von auBen als Segen fiir die Firmen. Versteckte Potenziale werden
aufgedeckt, die durch Betriebsblindheit nicht mehr wahrgenommen werden. Speziell bei mittelstandischen Unternehmen ist diese
Gefahr, sich der eigenen Stéarken zu wenig bewusst zu sein, sehr groB. Oft werden Wirkungen bekampft statt die eigentlichen
Ursachen zu lokalisieren und auszumerzen. Aus diesem Blickwinkel betrachtet, haben Investitionen in neue Markte doppelte
Wirkung. Durch die Auseinandersetzung mitneuen Anforderungen werden oft Denkweisen im eigenen Unternehmen zum Vorteil

korrigiert.

Durch die verschiedenen hohen Fachkompetenzen der von kPLANING PROJECTS zu betreuten Firmen, ergeben sich oft sinnvolle
Erganzungen. Diese Synergien gilt es zu nutzen und die kleineren und mittleren Betriebe zusammen zu fiihren. In verschiedenen

Bereichen werden so Kosten eingespart, die wiederum fir die Expansion ins Ausland genutzt werden kdnnen.

Mit kompetenten Partnern erhéhen sich die Chancen fur KMU’s, sich erfolgreich auf internationalem Terrain zu bewegen.

www.kplaning.de

GF Ursula Rimmele -Konzelmann

Mail: konzelmann@kplaning.de

Pressesprecherin:

Sieglinde Gotze

Mail: s.goetze@goetze-pr.at
Tel: +43-5572-21592-1
www.goetze-pr.at

Weiterfiihrende Informationen:
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