
INFO-
BOOKLET

WACHSTUMSSTRATEGIEN - INTERNATIONALISIERUNG - COACHING UND TRAINING



HAUPTGESCHÄFTS-
FELDER
▪ Projektmanagement-Definition-Planung-Durchführung-Etablierung

▪ Strategische Weiterentwicklung und Expansion

▪ Produktanpassungen/Produkterweiterungen

▪ Internationalisierung/Standortverlagerung/Standorterweiterung

▪ Marketing, Vertrieb und Messen

▪ Innovations- und Qualitätsmanagement

▪ Förderprogramme/Finanzierungen/Investoren

▪ Personal Schulung, Coaching- und Trainings zu unseren Geschäftsfeldern
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PROJEKTE

▪ Familiengeführte Mittelständische Unternehmen

▪ Inhabergeführte Mittelständische Unternehmen

Aus den Bereichen:

▪ Maschinenbau/Industrie 

▪ Hotellerie/Gastro/Nahrungsmittelindustrie

▪ Innenausstattung/Architekten/Baugewerbe/Möbel

▪ Pharmaindustrie/Kosmetikindustrie 

▪ Sicherheitskleidung

▪ Gewerbeimmobilien

▪ Hospitals u.v.m.
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PROJEKTE - Auszug

▪ Institut für Berufsbildung – Markteintritt in die VAE und Vietnam

▪ Spedition – Markteintritt Vietnam

▪ Zahntechnik – Markteintritt in die VAE

▪ Wohnen 50 Plus – Spanisches Unternehmen etabliert in D und CH

▪ Pharma – Diabetesprodukt – Markteintritt in Südafrika

▪ Membranen/Engineering – Herstellung in Vietnam und Weltweiter 

Vertrieb

▪ Ingenieurdienstleistungen zur Automation – Markteintritt in VAE

▪ Zeppelin Europe Tours – Marktrecherche VAE
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PROJEKTE - Auszug

▪ Switch Mobility – Markteintritt in die VAE und Vietnam

▪ Holzwerk Allgäu – Beschaffungsmarkt Vietnam

▪ Smoke Oasis für Flughäfen – Markteintritt in die VAE/Thailand

▪ Wohnfaszinationen – Markteintritt in die VAE

▪ Exclusive Weine aus der Toscana – Markteintritt Vietnam/Thailand

▪ Industrieservice – Markteintritt in die VAE/Vietnam und Thailand

▪ Sondermaschinen (Ultraschall) – Markteintritt in die VAE

▪ Effiziente Beleuchtungstechnik – Markteintritt in Vietnam
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PROJEKTE - Auszug

▪ Exclusive Silberproduktion (Besteck) – Markteintritt in die VAE und Katar

▪ Luxusdiamonds – Markteintritt in die VAE

▪ Folienschmiede – Markteintritt in die VAE

▪ Bau/Stucktechnik – Markteintritt in die VAE

▪ Pl-Wohnbox – Markteintritt in die VAE

▪ Doha-Green Farms – Markteintritt in die VAE und Katar 

▪ Insulinkrankenhaus – Markteintritt Südafrika

▪ Kunststoffverarbeitung – Markteintritt in die VAE

▪ EAT HAPPY Fresh Sushi Asian – Markteintritt nach D_A_CH      …und viele mehr
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WAS SPRICHT FÜR UNS?

Qualität durch zertifizierte Prozesse (DIN ISO EN 9001:2015), Kostenersparnis durch 

geringere Reisekosten, Messekosten und Personalkosten, Zeitersparnis für Unternehmer, 

die sich auf ihr Tagesgeschäft konzentrieren können, Kompetenz mit Risikobegrenzung 

durch fundierte Marktinformationen, Flexibilität in räumlicher, zeitlicher und 

aufgabenbezogener Hinsicht, Punktgenauigkeit bei der Entwicklung maßgeschneiderter 

Konzepte basierend auf den Zielen des Kunden. Von Unternehmer zu Unternehmer: 

Beidseitiges unternehmerisches Handeln schafft eine Win-Win-Situation. 

„Mit über 25 Jahren Erfahrung haben über 350 Unternehmen meine Vorteile genutzt."
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PROJEKTBESCHREIBUNG 1 - Beispiel
-Marktbearbeitung-
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PROJEKTBESCHREIBUNG 2 - Beispiel
-Firmengründungen-
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PROJEKTBESCHREIBUNG 3 - Beispiel
-Marketing/Vertrieb-
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Marketingplaner 2022

» Hilfe » Januar » Zeitübersicht

» Februar » Kostenübersicht

» März » Grafische Zeitübersicht

» April » Grafische Kostenübersicht

» Mai » Grafische Budgetübersicht I

» Juni » Grafische Budgeübersicht II

» Juli » Grafische Prioritätenauswertung

» August

» September

» Oktober

» November

» Dezember

Tabelle einfügen / Startseite konfigurieren

Dieser Marketingplaner ist Ihr Fahrplan für die individuellen Marketingaktivitäten Ihres Unternehmens. Das 

Besondere: Er berücksichtigt sowohl zeitliche, als auch finanzielle Aspekte.

» Checkliste

» Werbemittel

» Budgetübersicht

» Definitionen

» Ziele

» Strategieanalyse

Auszug aus meiner Arbeitsdatei.



✓ Direkte Kontakte zu Firmen Einrichtungen, Verbänden und Regierungen 

✓ Direkte Vorstellung Ihrer Produkte oder Dienstleistungen bei speziell ausgesuchten 
Interessenten in den Ländern (GCC) Arabische Emirate, (ASEAN) China, Vietnam, Thailand, 
Südafrika, sowie D-A-CH Region

✓ Kooperations-Büros in München, Bermatingen/Bodensee, Appenzell, Innsbruck, Hong 
Kong, Thailand, Ho Chi Minh City, Dubai und Ras Al Khaimah 

✓ Landeserfahrene, gut vernetzte Ansprechpartner/ Koordinatoren 

✓ Erhöhung der Wertschöpfungskette 
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IHRE VORTEILE 



✓ Keine aufwendige Suche nach Einstiegsmöglichkeiten und Akquise von Erstkontakten 

✓ Gut aufgebautes Phasensystem (Step by Step) im Projektaufbau und der Projektführung 

✓ Keine teuren Machbarkeitsstudien 

✓ Kein unnötiges Recherchieren von Zahlen-Daten-Fakten 

✓ Keine unnötigen Aufbaukosten 

✓ Zertifizierte Prozesse nach DIN ISO 9001:2015
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IHRE VORTEILE 
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REFERENZEN-  Auszug 



WER SIND WIR?

Frau Ursula Rimmele-
Konzelmann
Dipl. Betriebswirt &
Projektmanagement
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Ralf Löbker
Geschäftsführer, Steuerberater, 
LL.M. (Int. Tax Law), CPAA(VAE)

Achim Heinzle
Dipl. –Ing. & 
Projektmanagement

Herbert Jäger
Finance Professional 



INTERNATIONALISIERUNG – 
Kontakt

Kontakt: 

kPLANING&PROJECTS, Organisations- und Projektmanagement

Ziegeleistr. 13 – 88697 Bermatingen/Bodensee – Germany

FON: +49 7544 50399-43 FAX: +49 7544 50399-55

E-Mail: info@kplaning.com / www.kplaning.com

ProEvo Consulting FZC

Business Center, Al Shmookh Building, Umm Al Quwain UAE

FON: + 971 50205 8380

E-Mail: info@proevo-consulting.com / www.proevo-consulting.com

Ansprechpartner: Frau Ursula Rimmele-Konzelmann

DELTAKAP International TAX Consulting GmbH

Denninger Str.169 – 81925 München – Germany

Tel.: +49 89 4522865-27 FAX: +49 894522865-25

E-Mail: ralf.loebker@deltakap.com / www.deltakap.com

Ansprechpartner: Herr Ralf Löbker
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