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PROJEKTPROFIL 03

Wir arbeiten dort, wo Mittelstand und Veranderung
zusammenkommen

FAMILIEN- UND INHABERGEFUHRTE UNTERNEHMEN >

— Maschinenbau & Industrie — Pharma & Kosmetik

— Hotellerie, Gastronomie & Food — Online Shop Konzepte
\ N
\\ i
\

— Innenausstattung, Architektur & Bau — Mode- und Lederproduktion

— Gewerbeimmobilien & Hospitals — Sicherheitskleidung /Sicherheitsschuhe

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com



AUSGEWAHLTE PROJEKTE 04

Markteintritte von Bildung bis Engineering

—  Berufsbildung: VAE & Vietnam

— Spedition: Viethnam

— Zahntechnik: VAE

— Wohnen 50 Plus: Deutschland & Schweiz

— Pharma/Diabetes: Sudafrika

— Membranen & Engineering: Vietnam weltweit

— Automation & Tourismus: VAE

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com



AUSGEWAHLTE PROJEKTE 05

Mobilitat, Beschaffung und Lifestyle internationalisiert

—  Switch Mobility: VAE & Vietnam

— Holzwerk Allgau: Beschaffungsmarkt Vietnam

— Smoke Oasis: VAE & Thailand

e e £ S

L

— Wohnfaszinationen: VAE
— Toscana-Weine: Vietham & Thailand

— Industrieservice: VAE, Vietham & Thailand

— Ultraschall & Lichttechnik: VAE/Vietnam

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com



AUSGEWAHLTE PROJEKTE 06

Von Luxusgutern bis Gesundheitsversorgung

— Silberproduktion: VAE & Katar

— Luxusdiamanten: VAE

— Folienschmiede & Stucktechnik: VAE

—  PI-Wohnbox: VAE

— Doha Green Farms: VAE & Katar

— Insulinkrankenhaus: Stdafrika

—  Kunststoff & Food: VAE / DACH

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com
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Erfahrung reduziert Risiko — Struktur schafft Tempo

Jahre Erfahrung begleitete Unternehmen 9001:2015 zertifiziert

Passgenaue Konzepte, fundierte Marktinformationen und flexible Umsetzung schaffen eine
Win-win-Situation — von Unternehmer zu Unternehmer gedacht.

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com



VORGEHENSBEISPIEL

Marktbearbeitung wird in klaren Phasen steuerbar

Vom Marktverstandnis bis zur Etablierung: Verantwortlichkeiten, Ergebnisse und Freigaben werden friih sichtbar.

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung

-

Wie?

Zeitbedarf/
Investition

Projek ung ‘ \

Konkrete Vorhaben und . Ausgangslage und = Entscheidungen = Nachhaltiges
Themen besprechen Potential analysieren treffen Marketing entwickein
Situation und Vorhaben * Pestel Analysen = ggf Partner einbinden
Forderungen des . Fi i lich = hbarkeit priifen * Weitere Kontakte
Auftraggebers kldren keiten kigren . K i fb
undsatzliches Iinteresse - Nachhaltige und identifizieren = Welche Rechtsform
ielland XY abklaren realistische * Konzepterstellung fir wird beider
Zieldefinition die optimale Abwicklung
formulieren Her h dt?
. dividue Ik * Evtl Produkt- = Ausarbeitung
L6 fur den verschiedener
erstellen Zielmarkt vornehmen Szenarien
) Férderzuschisse
abklaren
Paket ca. 2 Arbeitstage Paket noch offen Paket noch offen Nach Bedarf

Vorbereitung und ca. 2- 3
Arbeitstage vor Ort

Kann nach Abschluss
Vorphase festgelegt
werden

Kann nach Abschluss
Phase | festgelegt
werden

Punktgenau — Wir kiirzen den Weg fiir Sie ab

* Etablierungvon
Vertriebsstruktur
bzw. Griindung
eigener Geselischaft
usw.

Steuer- und
rechtssichere
Beratung zu
internationalen
Firmengriindungen
durch unsere Partner
in den jeweiligen
Landem

Nach Bedarf
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VORGEHENSBEISPIEL

Finanzierung und Investorensuche folgen einem Priifpfad

Phasen ful

Wwie?

Zeithedarf fur
Unternehmer/
Geschaftsfuhrer

Konkrete
Vorhaben und
Themen
besprechen
Situation und
Forderungen des
Untermehmens
klgren

Erstgesprach bisca. 2,5
Stunden
Pauschalpreis 500 Euro

ideen und Vorhaben

bewerten
Erstellen einer Due
dilligence

Kriterien:

Hohe des
angestrebten
Kapitalbedarfs
Anforderungen
Zeitbedarf /
Zeithorizont
Einzelprojekte
maoglich

Arbeitspaket Gesamt
Je nach Unternehmens-
grosse ab 5.000 Euro

Optimaler Mix an

Finanzierungs

Méglichkeiten durch

= Abwagen der Yor-
und Nachteile der
relevanten

= und empfehlen
deroptimalen
Variante

Arbeitsgesprach bis
ca.2 Stundenim
Arbeitspaket Phase
Ilenthalten

KPLANINGRPROJECTS

* Vorgesprach mit
dem/den
Investor/Bank etc.
fihren

= Konzepte oder
Projektskizzen
erstzlien

= Antragsunteriagen
erstzlien und
abstimmen mit
Mandanten

Nach Bedarf

Eine klare Phase-flir-Phase-Logik verbessert Entscheidungsqualitdt und reduziert unnotige Vorleistungen.

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung

.

Bewilligung
Auszahlungsplan
Abrufvorbereitung
Halbjghresberichte
Jahres-Zwischen-
nachweise
Anderungen/
Aufstockung
Verwsndungs -
nachweis

Ab 3% Honorar je
nach Bewilligung und
Auszahlung

Pauschal 350 Euro
Uberwachung mtl.

UNSEIA HIMMELLKONTI N
Boarniatinns a4d Fraiabimnsgemes
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VORGEHENSBEISPIEL

Fordermittel werden mit Umsetzung und Reporting verzahnt

KPLANINGRPROJECTS 0’?

 Pre check | Projektdefinition Projektdefinition Projektdefinition
Wie? * Konkrete * Recherche der * Recherche der * Recherche der geeigneten = Recherche der
Griind und geeigl Fi (1) geeigneten Freezone (2) Freezone (3) geeigneten Freezone
Themen besprechen - Z stellung der . k fnah - K k fnahme, (unbegrenzt)
= Situation und Adressen und Terminvereinbarungen * Terminvereinbarungen = Kontaktaufnahme
Forderungen des Ansprechpartner = Checkliste von = Checkliste von * Terminvereinbarungen
Auftraggebers klgren erforderlichen erforderlichen * Checkliste von
* Geschéftsfelder im Dokumenten Dokumenten erforderlichen
Zielland abklaren . ste der - 2 llung der Dokumenten
* Chancen/Risiken Terminpléne nach vom Terminpléne nach vom * Hilfestellung beim
Definieren Kunden vorgegebenen Kunden vorgegebenen Vorbereiten der
Zeitfenster Zeitfenster Dokumente
* Zusammenstellung der
= Keine Begleitung zu den * Keine Begleitung zu den * Auf Wunsch Begleitung Terminplane nach vom
Terminen Terminen zu den Terminen Kunden vorgegebenen
Zeitfenster
= evaluierte auf Produkt- * evaluierte auf Produkt- * evaluierte auf Produkt- = Organisation Medical
Forderprogramme kénnen und oder Dienstleistung und oder Dienstleistung und oder Dienstleistung Test, typing centeretc.
evaluiert werden de F de F de F Chauffeurservice und
Begleitung.
* Exclusive * Exclusive * Exclusive
Registrierungskosten Registrierungskosten Registrierungskosten und * Exclusive
und Drittkosten und Drittkosten Drittkosten Registrierungskosten und
Drittkosten
Zeitbedarf/ Zeitbedarf basis ecoservice business service full service ohne Kilometer
Investition Vorbereitung ca. 2- 3 Tage ab 970 Euro ab 1.680 Euro ProFreezone und Zeitbegrenzung
ab 2.845 Euro ProFreezone
zuzigl. Reisekosten ab 5.680 Euro

zuziigl. Reisekosten

Punktgenau — Wir kirzen den Weg fur Sie ab

Programme, Antrage, Projektstart und Nachweise werden als ein zusammenhangender Prozess gefiihrt.

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung
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PLANUNGSINSTRUMENT 11

Marketing, Vertrieb und Budget auf einer Zeitachse

Dieser Marketingplaner ist Ihr Fahrplan fur die individuellen Marketingaktivitaten Ihres
Unternehmens. Das Besondere: Er berlcksichtigt sowohl zeitliche, als auch finanzielle Aspekte.

Ein Fahrplan fir

» Hilfe » Januar » Zeitiibersicht Entscheidungen
» Definitionen » Februar » Kosteniibersicht
» Ziele » Marz » Grafische Zeitiibersicht
» Strategieanalyse » April »» Grafische Kosteniibersicht
» Checkliste » Mai » Grafische Budgetiibersicht I
» Werbemittel » Juni » Grafische Budgeiibersicht II
» Budgetiibersicht 2t » Grafische Prioritdtenauswertung
» August
» September
» Oktober Monatsplanung und grafische Auswertungen
» November verbinden Strategie und operative Steuerung.

» Dezember

Beispiel: Marketingplaner 2026

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com



12
Direkter Marktzugang ersetzt Umwege
Kontakte zu Unternehmen, Verbanden und Regierungen
Gezielte Vorstellung Ihrer Produkte und Leistungen
Erfahrene, gut vernetzte Koordinatoren vor Ort
Projektpartner in DACH, GCC und ASEAN

Mehr Wertschopfung durch koordinierte Umsetzung

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com



IHR EFFIZIENZVORTEIL

Sie investieren in Umsetzung — nicht in Suchaufwand

— Keine aufwendige Erstkontakt-Akquise — Schrittweises Phasenmodell
— Keine teuren Machbarkeitsstudien — Reduzierte Aufbaukosten
— Keine unnoétigen Datenrecherchen — Zertifizierte ISO-Prozesse

Weniger Reibungsverluste. Mehr Klarheit. Schnellere Entscheidungen.

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung
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REFERENZEN 14

Dokumentierte Zusammenarbeit schafft Vertrauen

Sehr geehrte Damen und Herren, Sehr geehrte Damen und Herren, Sehr geehrte Damen und Herren,
wir mochten uns fir Ihren Auftrag bedanken. wir m&chten uns fir thren Auftrag bedanken. wir mochten uns fir Ihren Auftrag bedanken
Ihre M '8 zu unserer Arb uns im Detail. Ihre g zu unserer Arb: uns im Detail. Ihre Meinung 2u unserer Arbeltsweise interessiert uns im Detail.
Wir mochten Sie freundlich bitten, Ihre Bewertung in untenstehender Liste einzutragen. Wir machten Sie freundlich bitten, Ihre Bewertung in hender Liste ei g Wir mochten Sie freundlich bitten, Ihre Bewertung in untenstehender Liste einzutragen
Die Bewertungsskala reicht von: Die Bewertungsskala reicht von: Die Bewertungsskala reicht von:
1 = et aufrieden, 2 = rufrieden, 3 = weder rufrieden nach 4= 25 = sehr 1 = sehr aufrieden, 2 = zufrieden, 3 = weder sufrieden noch unzutrieden, & = unzufrieden, 5 = sehr unaufrieden 1 = sehr zufrieden, 2 = zufrieden, 3 = weder tufrieden noch unzufrieden, 4 = unzufrieden, 5 = sehe unzufrieden
Bitte kreuzen Sie die entsprechende Bewertung an. Vielen Dank. Bitte kreuzen Sie die entsprechende Bewertung an. Vielen Dank. Bitte kreuzen Sie die entsprechende Bewertung an. Vielen Dank.
L2 K & 8 12 3 4 s 1 2 3 a4 s
;' y“:"m’m und pnktlich erstelit? * : M::"?“w“ punktlich erstelit? x 1. Wurde das Angebot schnell und pUnktiich erstelit? NE
: aren Sie mit litt des Angebots zufrieden? 3 Waren Sie mit der Qualitat des Angebots zufrieden? x 2. Waren Sie mit der Qualit
. A 3t des Angebots zufrieden? X
3
G e s S E— e S — £ Ve b X
% urde der Auftrag und pinktlich dus Ghrt ~ urde der Auftrag schnel pUnktlich durchgefihrt X A hnell { ?
5. Waren Sie mit der Quaiitst der ausgefhrten Arbeiten 7ufrieden? Y 5. Waren Sie mit der Qualitat der ausgefOhrten Arbelten zufrieden? o ::'m::':,:’fgfnﬂfa‘;:‘: D i ;é
6. Haben sich unsere Mitarbeiter professionell und korrekt 6.  Haben sich unsere Mitarbeiter professionell und korrekt X 7 3 s t s P >
verhalten? ¥ verhalten? 6. Haben sich unsere Mitarbeiter professionell und korrekt D
. " halten?
7. Waren Sie mit dem Preis-/Leistungsverhatnis unserer 7. Waren Sie mit dem Preis-/Leistungsverhdltnis unserer o
Dienstleistung zufrieden? ” m:"m.' L 7. Waren Sie mit dem Preis-/Leistungsverhdltnis unserer x
8. War die Rech ? > 8. War die Rechnungsstellung aussagefahig und nachvollziehbar? x Dienstleistung zufrieden?
9. Wie bewerten Sle mmm? »” 9. Wie bewerten Sie unsere Dienstl gen insgesamt? S 8.  War die Rechnungsstellung aussagehmg und nachvoliziehbar? 7(
9.  Wie bewerten Sie unsere Di g g ? b <
10. 8 - Auftrag: $il ” ~ Prevs-/Lei s 10. B '8 - Auft $ith g - Prof - Preis-/Lei o .
Woraut legen Sie besonderen me——- Worauf legen Sie besondaren Wort? b 10. Beratung — Auftragsausfilhrung — Prof litdt - Preis-/L gsverhaitnis:
Sehr gute Beratung, alles wird sofort und sorgfaitig ausgefOhrt, Preis/Leistung passt. Worauf fegen Sie-besonderen Wert?
~ @ n '
o Buofilek juek 0.3 P lde
11. Welche Anregungen und Verbesserungsvorschiage haben Sie fir uns? " b
11. Welche Anregungen und Verbesserungsvorschisge haben Sie fir uns? 11. Weiche Anregungen und Verbesserungsvorschidge haben Sie fir uns?

weley So

12. Mit welchen Argumenten wirden Sie unser Unternehmen weiterempfehlen? 12. Mit welchen Argumenten wiirden Sie unser Unternchmen weiterempfehlen?

ﬁ"i" po P AL LN /e '/r‘_'.’.' 7z Proft i, f 5 12. Mit welchen Argumenten wiirden Sie unser Unter weiter

Seluv Ezowoekk& L\»ﬁ&x@te X:aax

Vielen Dank fir Ihre Zeit und Ihre wertvollen Hinweise.

Vielen Dank fir Ihre Zeit und Ihre wertvolien Hinweise. e Vielen Dank fir thre Zeit und Ihre wertvollen Hinweise.

Auszug aus bestatigten Projekt- und Beratungsreferenzen

kPLANING&PROJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com



UNSER TEAM 15

Strategie, Change und technische Umsetzung im Kernteam

Ursula Rimmele-

Eleonora Panciera Achim Heinzle
P ome MBA Media & E i Dipl.=In
Dipl. Betriebswirtin Projekt ediascEconomics pl. =Ing. '
Change- und Prozess- und Projektmanager

und Prozessmanagerin

Coach und Trainerin Projektmanagement UAE

Ursula Rimmele-Konzelmann - Eleonora Panciera - Achim Heinzle

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com



UNSER TEAM 16

Recht, Steuern und Senior Expertise erganzen das Projektteam

Heinrich Kollisch ..
i Dr. Klaus Schorer Ralf Lobker Herbert Jager
Rechtsberater Middle East / . SasT ) ;i
: ; Senior Consultant Geschaftsfiihrer DELTAKAP GmbH Finance Professional
Saudi - Arabien 5 g
Steuerberater, LLM. International Projektmanager
Tax Law,

CPPAA (United Arab Emirates)

Heinrich Kollisch - Dr. Klaus Schorer - Ralf Lobker - Herbert Jager

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung www.kplaning.com



Lassen Sie uns lhren

Markteintritt strukturieren.

.;
R
KPLANING&PROJECTS - /=

Ursula Rimmele-Konzelmann
In Oberwiesen 16- 88682 Salem - Germany

info@kplaning.com

www.kplaning.com

NEU Online-Termine direkt buchbar iiber
https://www.kplaning.de/online-termin/

kPLANING&PROIJECTS - Internationalisierung

PROJEKTPARTNER ProE I

ProEvo Consulting FZC

Business Center - Al Shmookh Building
Umm Al Quwain - UAE

+971 50 410 1948

info@proevo-consulting.com

Ansprechpartner:
Achim Heinzle
Ursula Rimmele-Konzelmann

www.kplaning.com
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